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Галузь знань    07  Управління та адміністрування   Рівень вищої освіти    бакалавр   

Спеціальність    075  Маркетинг Семестр 4  

Освітня програма «Маркетинг» Тип дисципліни Основна освітня  компонента ОПП  

Обсяг: 
Кредитів ECTS Годин 

За видами занять:  

Лекцій Семінарських занять Практичних занять Лабораторних занять Самостійна підготовка  

5 150 24 - 36 - 90  

АНОТАЦІЯ КУРСУ  

Взаємозв’язок у структурно-логічній схемі  

Освітні компоненти, які передують вивченню Електронний  бізнес, Основи статистики і прогнозування економічних процесів  

Освітні компоненти для яких є базовою Маркетингова цінова політика, Маркетингові чинники результативності бізнесу  

Мета курсу: 
формування у здобувачів цілісної системи знань про суть, принципи та механізм функціонування електронних закупівель, опанування теоретичних і 

практичних навичок самостійного вирішення завдань щодо організації та проведення електронних закупівель відповідно до вимог законодавства 

 

Компетентності відповідно до освітньої програми  

Soft- skills / Загальні компетентності (ЗК)  Hard-skills / Спеціальні (фахові) компетенції (ПП)  

ЗК5.Здатність виявляти ініціативу та підприємливість, мотивувати 
людей та рухатися до спільної мети, бути наполегливим у досягненні 
поставлених завдань і взятих обов’язків. 
ЗК 6. Знання та розуміння предметної області та розуміння 
професійної діяльності. 
ЗК 7. Здатність застосовувати професійні знання у практичних 
ситуаціях, уміння виявляти, ставити та вирішувати проблеми, 
приймати обґрунтовані рішення. 
ЗК 8. Здатність до проведення досліджень, пошуку, оброблення та 
аналізу інформації на достатньо високому рівні. 
ЗК 13. Здатність працювати в міжнародному контексті. 

ПП 9. Здатність використовувати інструментарій маркетингу в інноваційної діяльності 
ПП12. Здатність обґрунтовувати, презентувати і впроваджувати результати досліджень у сфері 
маркетингу 
ПП13. Здатність планування і провадження ефективної маркетингової діяльності ринкового 
суб’єкта в крос- функціональному розрізі 
ПП14. Здатність пропонувати вдосконалення щодо функцій маркетингової діяльності. 

 

Програмні результати навчання (ПРН)  

ПРН 2. Аналізувати і прогнозувати ринкові явища та процеси на основі застосування фундаментальних принципів, теоретичних знань і прикладних навичок здійснення 
маркетингової діяльності. 
ПРН 3. Застосовувати набуті теоретичні знання для розв’язання практичних завдань у сфері маркетингу. 
ПРН 6. Визначати функціональні області маркетингової діяльності ринкового суб’єкта та їх взаємозв’язки в системі управління, розраховувати відповідні показники, які 
характеризують результативність такої діяльності. 

 

 

ОРГАНІЗАЦІЯ НАВЧАННЯ 

Тема, опис теми, оцінювання за тему Вид заняття Форми і методи навчання/питання до самостійної роботи 

 

https://classroom.google.com/c/NzQ5NTY0NjU2NTQ5


Модуль 1. ЗАКУПІВЕЛЬНА ДІЯЛЬНІСТЬ ПІДПРИЄМСТВА  

Тема 1. Поняття закупівельної діяльності підприємства 

Знати: поняття та економічний зміст закупівель; суть маркетингової 

закупівельної діяльності та елементи її системи; основні принципи 

закупівель;  основні стратегії закупівельної діяльності. 

Вміти:  визначати предметі закупівлі; ідентифікувати ситуації, в яких слід 

застосовувати елементи маркетингової закупівельної діяльності. 

Формування компетенцій: ЗК 5, ЗК 7, ПП 9,  ПП 12 

Результати навчання: ПРН 2, ПРН 3, ПРН 6 

Рекомендовані джерела:  1, 2, 7, 8, 11, 12, 14, 15,23 
 
Оцінювання за тему = 5 балів 

Лекція 1 
2 год. 

Пояснювально - ілюстративний, лекція-візуалізація, експрес-опитування 
здобувачів 

Практичне 

заняття 1 

2 год. 

Усне опитування. Кейс: Основні принципи закупівельної діяльності 

підприємств. Ситуаційна задача «Вибір маркетингової стратегії для 

здійснення закупівель». Практичне завдання: Оцінка стану попиту і 

пропозиції на продукцію, що підлягає закупівлі. Презентації з доповідями 

за індивідуальним завданням. 

Самостійна 

робота  

7 год 

Підготувати презентацію на одну з обраних тем:  
1- Закупівельна діяльність як важіль економічного розвитку. 
2- Економічний зміст закупівель. 
3- Основні елементи системи закупівельної діяльності підприємств. 

Тема 2. Маркетинг закупівельних операцій  

Знати: сутність закупівельних операцій; особливості закупівлі товарів на 

оптових ярмарках-виставках; особливості закупівель на дрібнооптових 

магазинах-складах; характерні риси тендерних закупівель; механізм 

здійснення закупівлі товарів на біржах 

Вміти: застосовувати методи та механізми організації закупівельних 

операцій 

Формування компетенцій: ЗК 5, ЗК 7, ПП 9,  ПП 12 

Результати навчання: ПРН 2, ПРН 3, ПРН 6 

Рекомендовані джерела:   1, 2, 3, 4, 5, 6,7,8,16 

 

Оцінювання за тему = 5 балів 

Лекція 2 
Пояснювально - ілюстративний, лекція-візуалізація, експрес-опитування 

здобувачів 

Практичне 

заняття 2 

2 год.  

Усне опитування. Тест на знання організаційних засад закупівель. 

Практичне завдання: Провести аналіз особливостей замовлення та 

обґрунтувати вибір здійснення закупівельної операції. Результати записати 

у таблиці. 

Презентації з доповідями за індивідуальним завданням. 

Самостійна 

робота  

7 год 

Підготувати презентацію на одну з обраних тем:  
1. “Життєвий цикл” закупівлі та процес її здійснення; 
2. Вартісні межі закупівель і види закупівельних операцій. 

Тема 3. Оптова торгівля в маркетинговій діяльності закупівель 
Знати: суть, призначення, організацію оптової торгівлі та оптових 
закупівель; форми і види оптової торгівлі; особливості вибору джерел 
закупівлі; напрями маркетингових рішень щодо оптової торгівлі  
Вміти: визначати кваліфікаційну характеристику товару; дати 
характеристику торгівельного  об’єкту в сфері оптової торгівлі; 
організувати процес оптових закупівель товарів  
Формування компетенцій: ЗК 5, ЗК 7, ПП 9,  ПП 12 

Результати навчання: ПРН 2, ПРН 3, ПРН 6 

Рекомендовані джерела:  1, 2, 6, 7, 9,17,23 

 

Оцінювання за тему = 5 балів 

Лекція 3 
Пояснювально - ілюстративний, лекція-візуалізація, експрес-опитування 

здобувачів 

Практичне 

заняття 3 

2 год. 

Усне опитування. Тест на знання інституційної структури оптових 

закупівель. Практичне завдання: Здійснити аналіз вибору форми оптової 

торгівлі для здійснення закупівлі конкретного товару. Презентації з 

доповідями за індивідуальним завданням. 

 

Самостійна 

робота  

7 год 

Підготувати презентацію на одну з обраних тем:  
1. Назвіть  та охарактеризуйте суб’єктів ринку постачальників. 
2. Що виступає правовою базою класифікації об’єктів в сфері оптової 
торгівлі. 
3. Назвіть та прокоментуйте процес організації (етапи) оптових закупівель 
товарів. 

 

Модуль 2. ОСНОВНІ ПОНЯТТЯ ТА ПРИНЦИПИ ЕЛЕКТРОННИХ ЗАКУПІВЕЛЬ 

Тема 4. Електронні закупівлі: поняття та базові принципи 
Лекція 4 

2 год. 
Пояснювально - ілюстративний, лекція-візуалізація, експрес-опитування 
здобувачів 



Знати: поняття електронних “державних” та “публічних” закупівель; 
значення публічних закупівель; особливості набуття різними суб’єктами 
статусу “замовник”; основні принципи закупівель.   
Вміти:  визначати затребуваність в предметі закупівлі; ідентифікувати 

ситуації, в яких слід застосовувати механізм публічних закупівель 

Формування компетенцій: ЗК 5, ЗК 7, ПП 9,  ПП 12 

Результати навчання: ПРН 2, ПРН 3, ПРН 6 

Рекомендовані джерела:  1, 2, 7, 8, 11, 12, 14, 15,23 
 
Оцінювання за тему = 5 балів 

Практичне 

заняття 4 

2 год. 

Усне опитування. Кейс: Закон «Про публічні закупівлі». Ситуаційна задача 

«Набуття різними суб’єктами статусу “замовник”. Практичне завдання: 

Оцінка стану попиту і пропозиції на предмет закупівлі. 

Практичне 

заняття 5 

2 год. 

Усне опитування. Ситуація для обговорення «Основні принципи 

закупівель».  Навчальна дискусія: Ситуації, в яких слід застосовувати 

механізм публічних закупівель. Презентації з доповідями за 

індивідуальним завданням. 

Самостійна 

робота  

7 год 

Підготувати презентацію на одну з обраних тем:  
1- Публічні закупівлі як важіль економічного розвитку. 
2- Поняття «Виключення з процедур закупівель», 
3- Спеціальні правила  закупівель для особливих сфер діяльності. 

Тема 5. Нормативно-правове забезпечення процесу організації та 

проведення закупівель 

Знати: основні етапи циклу закупівлі; основні процедури кожного етапу;  

основні стадії “технічної сторони” процесу здійснення конкретної 

закупівлі; вартісні межі закупівель і типи процедур, які можуть при цьому 

застосовуватись. 

Вміти: застосовувати нормативно-правове забезпечення процесу 

організації та проведення закупівель 

Формування компетенцій: ЗК 5, ЗК 6, ЗК7, ПП12, ПП 13, ПП14 

Результати навчання: ПРН 2, ПРН 3, ПРН 6 

Рекомендовані джерела:   1, 2, 3, 4, 5, 6,7,8,16 

 

Оцінювання за тему = 5 балів 

Лекція 5 
Пояснювально - ілюстративний, лекція-візуалізація, експрес-опитування 

здобувачів 

Практичне 

заняття 6 

2 год.  

Усне опитування. Тест на знання правових засад закупівель. Практичне 

завдання: Провести кваліфікацію замовника та обґрунтувати перелік 

процедур закупівлі на прикладі освітнього закладу. Результати записати у 

таблиці. 

Презентації з доповідями за індивідуальним завданням. 

Практичне 

заняття 7 

2 год. 

Усне опитування. Тест на знання процедури закупівель. Практичне 

завдання: Здійснити аналіз «попереднього досвіду» закупівлі цієї ж або 

подібної продукції на прикладі освітнього закладу. Результати записати у 

таблиці. 

 Презентації з доповідями за індивідуальним завданням. 

Самостійна 

робота  

7 год 

Підготувати презентацію на одну з обраних тем:  
1. “Життєвий цикл” закупівлі та процес її здійснення; 
2. Вартісні межі закупівель і типи процедур 

Тема 6. Інституційна структура системи закупівель 
Знати: поняття, цілі та завдання основних суб’єктів сфери закупівель; 
функції органів моніторингу (контролю) закупівель; етапи реалізації 
повноважень контролюючих суб’єктів; поняття перевірки та оскарження 
процедур закупівлі  
Вміти: визначати відповідність та послідовність дій органів моніторингу 
(контролю) закупівель; здійснювати взаємодію з органами моніторингу 
(контролю) закупівель.  
Формування компетенцій: ЗК 5, ЗК 6, ЗК7, ПП12, ПП 13, ПП14 

Результати навчання: ПРН 2, ПРН 3, ПРН 6 

Рекомендовані джерела:  1, 2, 6, 7, 9,17,23 

Оцінювання за тему = 5 балів 

Лекція 6 
Пояснювально - ілюстративний, лекція-візуалізація, експрес-опитування 

здобувачів 

Практичне 

заняття 8 

2 год. 

Усне опитування. Тест на знання інституційної структури системи 

закупівель. Практичне завдання: Здійснити аналіз основних положень 

законодавства щодо виявлення і боротьби зі змовами при закупівлях 

(згідно Закону України «Про публічні закупівлі»). Презентації з 

доповідями за індивідуальним завданням. 

Практичне 

заняття 9 

2 год. 

Усне опитування.  Презентації з доповідями за індивідуальним завданням. 

Дискусія: Функції громадських організацій у контролі здійснення 

закупівель 

 

Самостійна 

робота  

7 год 

Підготувати презентацію на одну з обраних тем:  
 1. Державна казначейська служба України (ДКСУ) як орган державного 
нагляду, контролю та координації у сфері публічних закупівель 
2. Державна аудиторська служба України (ДАСУ) як орган державного 
нагляду, контролю та координації у сфері публічних закупівель. 



3. Рахункова палата України (РПУ) як орган державного нагляду, контролю 

та координації у сфері публічних закупівель. 

 

Модуль 3 ОРГАНІЗАЦІЯ ПРОЦЕСУ ЗАКУПІВЛІ 

Тема 7.  Організація закупівельної діяльності 

Знати:  поняття "тендерний комітет", його склад та основні функції; 

поняття «уповноважена особа», особливості її призначення, 

кваліфікаційні вимоги до фахівця з публічних закупівель; принципи 

функціонування тендерного комітету 

Вміти: застосовувати основні інструменти маркетингу для планування 

закупівель;  механізми формування та затвердження кошторису; володіти 

навиками методів підготовки і затвердження річного плану закупівель. 

Формування компетенцій: ЗК 5, ЗК 6, ЗК7, ПП12, ПП 13, ПП14 

Результати навчання: ПРН 2, ПРН 3, ПРН 6 

Рекомендовані джерела:  1, 2, 3, 4, 5, 6,8,18 

Оцінювання за тему = 5 балів 

Лекція 7 Лекція-візуалізація, експрес-опитування  

Практичне 

заняття 10 

2 год. 

Усне опитування. Тест на знання організаційних механізмів системи 

закупівель. Практичне завдання: «Визначення потреб замовника та 

вивчення суб’єктів  ринку щодо предмету закупівлі». Презентації з 

доповідями за індивідуальним завданням. 

Практичне 

заняття 11 

2 год. 

Усне опитування. Тест на знання підготовчих етапів закупівельної 

діяльності. Практичне завдання: Надати характеристику предмета 

закупівель  щодо його технічної спецтфікації. Презентації з доповідями за 

індивідуальним завданням. 

Самостійна 

робота 

8 год 

Підготувати презентацію на одну з обраних тем:  

1.Порядок складання, розгляду, затвердження та основних вимог до 

виконання кошторисів бюджетних установ. 

2.Оприлюднення річного плану закупівель з проведенням процедур закупівлі  

Тема 8. Процедури закупівель 

Знати:  характеристику процедур закупівель, умови їх застосування та 

механізм здійснення (в якості замовника та учасника торгів); поняття «відкриті 

торги» (конкурентна процедура), «конкурентний діалог» (конкурентна 

процедура), «переговорна процедура» (не конкурентна процедура). 

Вміти:  здійснити подання оголошення на веб-портал Уповноваженого 

органу; визначати процедуру закупівлі для конкретного предмету 

закупівлі; застосовувати правила оприлюднення оголошень.  

Формування компетенцій: ЗК 5, ЗК8, ЗК13, ПП 9, ПП12, ПП 13, ПП14 

Результати навчання: ПРН 2, ПРН 3, ПРН 6 

Рекомендовані джерела:  1, 2, 7, 8, 9, 10, 12,19 

Оцінювання за тему = 5 балів 

Лекція 8 Пояснювально - ілюстративний, лекція-візуалізація, експрес-опитування  

Практичне 

заняття 12 

2 год. 

Усне опитування. Тест на знання основних рис та особливостей процедур 

закупівлі. Практичне завдання: «Процедура відкритих торгів та її 

застосування». Презентації з доповідями за індивідуальним завданням. 

Практичне 

заняття 13 

2 год. 

 Усне опитування. Практичне завдання: «Переговорна процедура та її 

застосування». Презентації з доповідями за індивідуальним завданням. 

 

Самостійна 

робота  

8 год 

1. Знайти (у базі даних електронних майданчиків) і проаналізувати 
“реальний” приклад процедури відкритих торгів. Сформулювати висновки 
щодо проведення даної процедури. 
2. Знайти (у базі даних електронних майданчиків) і проаналізувати 
“реальний” приклад процедури конкурентного діалогу. Провести аналіз 
щодо основних переваг та ризиків процедури конкурентного діалогу. 
Сформулювати узагальнюючі висновки. 

Тема 9. Тендерна документація 

Знати:  зміст тендерної документації; кваліфікаційні критерії та підстави 

участі у процедурі закупівлі; кваліфікаційні критерії та підстави відмови в 

участі у процедурі закупівлі.  

Вміти:  застосовувати кваліфікаційні критерії до відбору учасників 

торгів; визначати характер та повноту “технічних специфікацій”; 

застосовувати інструменти маркетингу до формулювання вимог до 

предмета закупівлі. 

Формування компетенцій: ЗК 5, ЗК8, ЗК13, ПП 9, ПП12, ПП 13, ПП14 

Результати навчання: ПРН 2, ПРН 3, ПРН 6 

Рекомендовані джерела:  1, 2, 4, 7,8, 9, 20. 

Лекція 9 Пояснювально - ілюстративний, лекція-візуалізація, експрес-опитування  

Практичне 

заняття 14 

2 год. 

Усне опитування. Тест на знання основних рис та особливостей інформації 

в межах тендерної документації. Практичне завдання: «“Наявність 

обладнання та матеріально-технічної бази” як один з “кваліфікаційних 

критеріїв” тендерної документації». Обговорення ситуації. Презентації з 

доповідями за індивідуальним завданням. 

Практичне 

заняття 15 

2 год. 

 Усне опитування.  Тест на знання основних рис та особливостей тендерної 

документації відкритих торгів. Практичне завдання: «“Наявність 

працівників відповідної кваліфікації, які мають необхідні знання та досвід”” 

як один з “кваліфікаційних критеріїв” тендерної документації». Презентації 

з доповідями за індивідуальним завданням.  



Оцінювання за тему = 5 балів  

Самостійна 

робота  

8 год 

1.Знайти (у базі даних електронних майданчиків) і проаналізувати 

“реальний” приклад “тендерної документації”. Сформулювати висновки 

щодо повноти тендерної документації. 

2.Знайти (у базі даних електронних майданчиків) і проаналізувати 

“реальний” приклад “кваліфікаційних критеріїв”. Сформулювати висновки 

щодо аргументованості кваліфікаційних критеріїв. 

 

Модуль 4. ЗДІЙСНЕННЯ ПРОЦЕСУ ЗАКУПІВЛІ 
Тема 10. Процес проведення закупівлі 
Знати:  “класичний” тендерний алгоритм; основні критерії процедури 
оцінювання пропозицій; основні підходи щодо послідовності оцінювання 
пропозицій; методики оцінювання пропозицій; формальні умови 
визначення переможця та укладення договору.    
Вміти: здійснювати комунікацію між замовником та учасниками;  
визначати необхідність внесення змін у тендерну документацію; 
застосовувати протокол розкриття пропозицій. 
Формування компетенцій: ЗК 5, ЗК8, ЗК13, ПП 9, ПП12, ПП 13, ПП14 

Результати навчання: ПРН 2, ПРН 3, ПРН 6 

Рекомендовані джерела:  1, 2, 3, 7, 8, 9, 21,23 

Оцінювання за тему = 5 балів 

Лекція 10 Лекція-візуалізація, експрес-опитування студентів  

Практичне 

заняття 16 

2 год. 

Усне опитування.  Тестування на знання технології проведення процесу 
закупівель. Дискусія: «Цінові та нецінові критерії оцінки пропозицій – 
вплив дискримінаційних чинників на процедуру визначення переможця». 
Обговорення ситуації на прикладах Українських та Європейських 
протоколів. Презентації з доповідями за індивідуальним завданням. 

Самостійна 

робота  

8  год 

Підготувати презентацію на одну з обраних тем:  

1.Поняття “Забезпечення пропозиції” (згідно Закону України “Про публічні 

закупівлі”) та особливості механізму його реалізації. 
2.Поняття “Забезпечення виконання договору” (згідно Закону України 
“Про публічні закупівлі”) та особливості механізму його реалізації. 

Тема 11. Оскарження процедур закупівлі  
Знати:  механізм процедури оскарження; процесуальні права сторін 
процедури закупівель; засоби забезпечення захисту прав суб’єкта 
оскарження; вимоги до “змісту” скарги; вимоги до “подання” скарги; 
підстави для “не розгляду” скарги; процедуру розгляду скарги.  
Вміти:  здійснити оцінку ефективності вирішення спору; надати 
інформацію для обґрунтування своєї позиції. 
Формування компетенцій: ЗК 5, ЗК8, ЗК13, ПП 9, ПП12, ПП 13, ПП14 

Результати навчання: ПРН 2, ПРН 3, ПРН 6 

Рекомендовані джерела:  1, 5, 7, 13,14, 22 

Оцінювання за тему = 5 балів 

Лекція 11 Лекція-візуалізація, експрес-опитування студентів  

Практичне 

заняття 17 

2 год. 

Усне опитування.  Тестування на знання технології оскарження процедур 
закупівлі. Дискусія: Поняття «неупередженого» та «ефективного» захисту 
прав та законних інтересів осіб, пов’язаних із участю у процедурах 
закупівлі. Обговорення ситуації на прикладах Українських та 
Європейських протоколів. Презентації з доповідями за індивідуальним 
завданням. 

Самостійна 

робота  

8  год 

Підготувати презентацію на одну з обраних тем:  

1. Особливості функціонування інституту оскарження у сфері закупівель. 

2.Особливості здійснення процедури розгляду скарги у сфері закупівель. 
3.Особливості процедури прийняття рішення за скаргою у сфері 
закупівель. 

Тема 12. Договір про закупівлю 
Знати: специфічні особливості договору про закупівлю; визначення 
предмета договору, обсягу закупівлі, ціни договору; строки укладення та 
дії договору про закупівлю; особливості відповідальності сторін договору 
Вміти: застосовувати прийоми і методики укладання договору про 
закупівлю 
Формування компетенцій: ЗК 5, ЗК8, ЗК13, ПП 9, ПП12, ПП 13, ПП14 

Результати навчання: ПРН 2, ПРН 3, ПРН 6 

Рекомендовані джерела: 1, 5, 7, 13, 23 

Оцінювання за тему = 5 балів 

Лекція 12  Лекція-візуалізація, експрес-опитування студентів  

Практичне 

заняття 18 

2 год. 

Усне опитування.  Ділова гра: Специфічні особливості договору про 
закупівлю: “Строки укладення та дії договору про закупівлю”, “Умови і 
спосіб досягнення згоди сторін”, “Особливості відповідальності сторін 
договору і його нікчемності”. Презентації з доповідями за індивідуальним 
завданням. 
 

Самостійна 

робота 

 8 год 

Підготувати презентацію на одну з обраних тем:  
1. Процедура контролю за виконанням договору про закупівлю. 
2. Особливості процедури внесення змін до умов договору про закупівлю. 



 

МАТЕРІАЛЬНО-ТЕХНІЧНЕ ЗАБЕЗПЕЧЕННЯ ДИСЦИПЛІНИ 

Мультимедійний проектор, маркерна дошка і екран. Комп’ютерний клас для проведення практичних занять. Програмне забезпечення: ОС Windows, MS Office, 

доступ до онлайн-додатків, періодичних видань та інших інтернет-джерел, до електронної бібліотеки ДУІКТ, до віртуального навчального середовища Google 

Workspace for Education,  інформації сайту  Університету. 
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https://duikt.edu.ua/ua/lib/1/category/2266   

19.Сьомкіна Т.В. Методичні рекомендації до вивчення теми «Процедури закупівель» дисципліни «Електронні закупівлі». Київ. ДУІКТ.2025.  20с. 

https://duikt.edu.ua/ua/lib/1/category/2266  

20.Сьомкіна Т.В. Методичні рекомендації до вивчення теми «Тендерна документація» дисципліни «Електронні закупівлі». Київ. ДУІКТ. 2025 р. 28 с. 

https://duikt.edu.ua/ua/lib/1/category/2266  

21.Сьомкіна Т.В. Методичні рекомендації до вивчення теми «Процес проведення закупівлі» дисципліни «Електронні закупівлі». Київ. ДУІКТ. 2025 р. 25 с. 

https://duikt.edu.ua/ua/lib/1/category/2266   

22.Сьомкіна Т.В. Методичні рекомендації до вивчення теми «Оскарження процедур закупівлі» дисципліни «Електронні закупівлі». Київ. ДУІКТ. 2025 р. 21с. 

https://duikt.edu.ua/ua/lib/1/category/2266  

23.Сьомкіна Т.В. Методичні рекомендації до вивчення теми «Договір про закупівлю» дисципліни «Електронні закупівлі». Київ. ДУІКТ. 2025 р. 22 с. 

https://duikt.edu.ua/ua/lib/1/category/2266  

24. Сьомкіна Т.В., Дарчук В.Г., Дарчук С.С., Сінчевський С.А. (2025). Диверсифікаційно-поведінкова модель маркетингового управління функціонуванням і 

розвитком роздрібних торговельних мереж. Ефективна економіка., № 1. URL:https://www.nayka.com.ua/index.php/ee/article/view/5548  

ПОЛІТИКА КУРСУ («ПРАВИЛА ГРИ») 

• Курс передбачає роботу в колективі. 

• Середовище в аудиторії є дружнім, творчим, відкритим до конструктивної критики. 

• Освоєння дисципліни передбачає обов'язкове відвідування лекцій і практичних занять, а також самостійну роботу. 

• Усі завдання, передбачені програмою, мають бути виконані у встановлений термін. 

• Якщо здобувач відсутній з поважної причини, він презентує виконані завдання під час самостійної підготовки та консультації викладача. 
• За ініціативою викладача зміст даного курсу оновлюється щорічно, враховуючи зміни у законодавстві України, наукові досягнення за тематикою освітньої компоненти. 

Здобувачі також можуть долучатись до оновлення дисципліни шляхом подання пропозицій викладачу.  

 

• Здобувачі мають право на перезарахування результатів навчання набутих у неформальній та інформальній освіті згідно «Положення про неформальну освіту 
Державного  університету інформаційно-комунікаційних технологій» https://duikt.edu.ua/uploads/p_447_35048489.pdf      

•  
 

Правила академічної доброчесності 

• Здобувачі освіти у своїй навчальній діяльності зобов'язані дотримуватися цінностей, принципів і правил академічної доброчесності. 

• Кожне навчальне завдання має бути виконане самостійно, крім випадків, коли його виконання передбачає участь декількох осіб або правилами виконання відповідних 
завдань дозволено отримання допомоги від інших осіб, використання допоміжних матеріалів та засобів, мережі Інтернет тощо.  

• Кожен здобувач освіти у разі використання у своєму академічному творі результатів інтелектуального творіння інших авторів (текстів, ідей, розробок, тверджень, 
відомостей, думок тощо) зобов'язаний зробити посилання на відповідне джерело інформації. 

• Навчальна робота може включати (повністю або частково) попередню навчальну роботу здобувача освіти лише у тому випадку, якщо це прямо дозволено умовами 
навчального завдання. 

• В аудиторії здобувачі не допускаються до списування та обману – за порушення принципів академічної доброчесності викладач може накладати санкції: зниження балів, 
повернення роботи на доопрацювання, не допущення до захисту роботи та ін.   

Здобувачі можуть ознайомитися із Кодексом академічної доброчесності Державного університету інформаційно-комунікаційних технологій на сторінці сайту:  

https://duikt.edu.ua/uploads/p_447_96297052.pdf        

КРИТЕРІЇ ТА МЕТОДИ ОЦІНЮВАННЯ  

Поточна успішність складається з успішності (оцінка в балах) за роботу на практичних заняттях та активність під час лекцій. Для отримання додаткових балів студент 

повинен надати копію друкованої публікації чи письмове повідомлення видавця, про прийняття до друку публікації. Тематика публікації повинна відповідати змісту 

дисципліни і тільки в цьому випадку додаткові бали будуть зараховані. При пред’явленні публікації студент звільняється від виконання практичної роботи, тема якої 

https://duikt.edu.ua/ua/lib/1/category/2266
https://duikt.edu.ua/ua/lib/1/category/2266
https://duikt.edu.ua/ua/lib/1/category/2266
https://duikt.edu.ua/ua/lib/1/category/2266
https://duikt.edu.ua/ua/lib/1/category/2266
https://duikt.edu.ua/ua/lib/1/category/2266
https://www.nayka.com.ua/index.php/ee/article/view/5548
https://duikt.edu.ua/uploads/p_447_35048489.pdf
https://duikt.edu.ua/uploads/p_447_96297052.pdf


відповідає тематиці публікації, при цьому студенту зараховується додаткові бали замість балів за виконання суміжних за тематикою практичних робіт. Участь та 

перемога у фахових змаганнях, олімпіадах, вебінарах тощо має бути підтверджена сертифікатом або письмовим листом від організаторів події. Робота над власним 

проєктом, що відповідає змісту дисципліни, має бути підтверджена презентацією проєкту. Максимальна кількість балів –60 балів 

Форми контролю / Види навчальної роботи Оцінювання  

ПОТОЧНИЙ КОНТРОЛЬ: 

Робота на заняттях, у т.ч. 

участь у експрес-опитуванні   за кожну правильну відповідь - 0,25 бали 

доповідь з презентацією за тематикою самостійної роботи   
за кожну презентацію (реферат) максимум - 2 бали (оцінка залежить від повноти розкриття теми, якості 

інформації, самостійності та креативності матеріалу, якості презентації і доповіді) 

усне опитування, рішення практичних задач за кожну правильну відповідь – 0, 25  бали 

участь у обговоренні ситуаційного завдання за кожну правильну відповідь – 0,5  бали 

участь у діловій грі,  навчальній дискусії за кожну участь  - 0,5 бали 

Додаткова оцінка за видами діяльності за тематикою дисципліни 

Участь у вебінарах, тренінгах за кожні 0,1 кредити (3 год.) участі з отриманням сертифікату - 3 бали 

Тези доповіді  за участю у конференції за кожні тези, які  опубліковані - 3 бали 

Стаття у виданні в Україні за кожну статтю, яка опублікована  - 5 балів 

Стаття у іноземному виданні за кожну статтю, яка опублікована  - 8 балів 

  

ПІДСУМКОВЕ ОЦІНЮВАННЯ: екзамен Екзамен проходить у письмовій формі. Максимальна оцінка - 40 балів 

Здобувачу, який має підсумкову оцінку за дисципліну від 35 до 59 балів, призначається додаткова сесія.  Підсумкова оцінка до 34 балів є підставою для 

обов’язкового повторного вивчення курсу. Здобувач має право на два перескладання. При повторному перескладанні,  екзамен приймає комісія, яка створюється 

директором ННІМП. Оцінка комісії є остаточною.  Здобувач має право на опротестування результатів контроля (апеляцію). Правила подання та розгляду апеляції 

визначені внутрішніми документами ДУІКТ. 
 

ПІДСУМКОВА ОЦІНКА ЗА ДИСЦИПЛІНУ 

бали Критерії оцінювання Рівень компетентності 
Оцінка /запис в 

екзаменаційній відомості 
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Студент демонструє повні й міцні знання навчального матеріалу в обсязі, що відповідає робочій програмі 
дисципліни, правильно й обґрунтовано приймає необхідні рішення в різних нестандартних ситуаціях.  
Вміє реалізувати теоретичні положення дисципліни в практичних розрахунках, аналізувати та співставляти дані 
об ‘єктів діяльності фахівця на основі набутих з даної та суміжних дисциплін знань та умінь.  
Знає сучасні технології та методи розрахунків з даної дисципліни.  За час навчання при проведенні практичних 
занять, при виконанні індивідуальних / контрольних завдань проявив вміння самостійно вирішувати поставлені 
завдання, активно включатись в дискусії, може відстоювати власну позицію в питаннях та рішеннях, що 
розглядаються. Зменшення  100-бальної оцінки може бути пов’язане з недостатнім розкриттям питань, що 
стосується дисципліни, яка вивчається, але виходить за рамки об’єму матеріалу, передбаченого робочою 
програмою, або студент проявляє невпевненість в тлумаченні теоретичних положень чи  складних практичних 
завдань. 

Високий 
Повністю забезпечує вимоги до знань, умінь і 
навичок, що викладені в робочій програмі 
дисципліни. Власні пропозиції студента в оцінках 
і вирішенні практичних задач підвищує його 
вміння використовувати знання, які він отримав  
при вивчені інших дисциплін, а також знання, 
набуті при самостійному поглибленому вивчені
 питань, що відносяться до дисципліни, яка 
вивчається. 

Відмінно / 
Зараховано (А) 
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Студент демонструє гарні знання, добре володіє матеріалом, що відповідає робочій програмі дисципліни, робить 
на їх основі аналізможливих ситуацій та вміє застосовувати теоретичні положення при вирішенні практичних 
задач, але допускає окремі неточності. Вміє самостійно виправляти допущені помилки, кількість яких є 
незначною. 
Знає сучасні технології та методи розрахунків з даної дисципліни. За час навчання при проведенні практичних 
занять, при виконанні індивідуальних / контрольних завдань та поясненні прийнятих рішень, дає вичерпні 
пояснення. 

Достатній 
Забезпечує студенту самостійне вирішення 
основних практичних задач в умовах, коли 
вихідні дані в них змінюються порівняно з 
прикладами, що розглянуті при вивчені 
дисципліни 

Добре / 
Зараховано (В)  
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Студент в загальному добре володіє матеріалом, знає основні положення матеріалу, що відповідає робочій 
програмі дисципліни, робить на їх основі аналіз можливих ситуацій та вміє  застосовувати при вирішенні 
типових практичних завдань, але допускає окремі неточності. Вміє пояснити основні положення виконаних 
завдань та дати правильні відповіді при зміні результату при заданій зміні вихідних параметрів. Помилки у 
відповідях/ рішеннях/ розрахунках не є системними. Знає характеристики основних положень, що мають 
визначальне значення при проведенні практичних занять, при виконанні індивідуальних / контрольних завдань 
та поясненні прийнятих рішень, в межах дисципліни, що вивчається. 

Достатній 
Конкретний рівень, за вивченим матеріалом 
робочої програми дисципліни. 
Додаткові питання про можливість використання 
теоретичних положень для практичного 
використання викликають утруднення. 

Добре / 
Зараховано (С) 
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Студент засвоїв основний теоретичний матеріал, передбачений робочою програмою дисципліни, та розуміє 
постанову стандартних практичних завдань, має пропозиції щодо напрямку їх вирішень. Розуміє основні 
положення, що є визначальними в курсі, може вирішувати подібні завдання тим, що розглядались з викладачем, 
але допускає значну кількість неточностей і грубих помилок, які може усувати за допомогою викладача.  . 

Середній 
Забезпечує достатньо надійний рівень 
відтворення основних положень дисципліни 

Задовільно / 
Зараховано (D)  
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Студент має певні знання, передбачені в робочій програмі дисципліни, володіє основними положеннями, що 
вивчаються на рівні, який визначається як мінімально допустимий. З  використанням основних теоретичних 
положень, студент з труднощами пояснює правила вирішення практичних/розрахункових завдань дисципліни. 
Виконання практичних / індивідуальних / контрольних завдань   значно формалізовано: є відповідність 
алгоритму, але відсутнє глибоке розуміння роботи та взаємозв’язків з іншими дисциплінами. 

Середній 
Є мінімально допустимим у всіх складових 
навчальної програми з дисципліни 

Задовільно / 
Зараховано (Е) 
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Студент може відтворити окремі фрагменти з курсу.  
Незважаючи на те, що програму навчальної дисципліни студент виконав, працював він пасивно, його відповіді 
під час практичних робіт в більшості є невірними, необґрунтованими.  
Цілісність розуміння матеріалу з дисципліни у студента відсутні. 

 Низький 
Не забезпечує практичної реалізації задач, що 
формуються при вивчені дисципліни 

Незадовільно з можливістю 
повторного складання) / Не 
зараховано (FX) В залікову 
книжку не проставляється 

0
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4 Студент повністю не виконав вимог робочої програми навчальної дисципліни.  
Його знання на підсумкових етапах навчання є фрагментарними. 
Студент не допущений до здачі заліку. 

 Незадовільний 
Студент не підготовлений до самостійного 
вирішення задач, які окреслює мета та завдання 
дисципліни 

Незадовільно з 
обов’язковим повторним 

вивченням / Не допущений 
(F)   В залікову книжку не 

проставляється 

 


